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Introduction

Conformément a lI'ordre de mission de FODER ayanir ot la réalisation d’'une étude de la
mise en valeur de produits forestiers non-ligngRiNL) et du niveau potentiel de récolte dans
trois communautés forestiéres, nous avons redigépgort qui décrit I'exécution et présente les
résultats de la mission effectuée dans des commnémale Bibondi-Bikoka, Ndjabilobé et
Oveng, du 25/02/2008 au 01/03/2008.

Apres le rappel du contexte et des objectifs daitsion, nous poursuivrons avec la présentation
du déroulement des activités, les résultats obtetausparticipation de la population, les
difficultés rencontrées, et nous terminerons awestgyes suggestions.

Rappel du contexte de I'étude

Afin d’améliorer les conditions de vie des commu@éawillageoises, FODER et SOCODEVI
travaillent depuis quelques années a la mise s=d ge foréts communautaires aupres des
villages de Bibondi-Bikoka, d’Oveng et Ndjabiloh&é mise en place de foréts communautaires
fonctionnelles et opérationnelles est freinée fpidéréntes instances institutionnelles. FODER et
SOCODEVI croient bon de développer des activitésallgdes a la foresterie, tel que
I'exploitation de PFNL, qui permettront une haudss revenus dans I'attente du démarrage des
activités forestiéres concernant la matiere ligeeus

La plupart des communautés commercialisent déjaqggee PFNL de maniére marginale et
sporadique selon les périodes d’abondance desimoduec la participation des communautés
de Bibondi-Bikoka, Oveng et Ndjabilobé, FODER et(S3UDEVI désirent identifier ces produits
de la forét, en connaitre les étapes et technidigegploitation, de transformation et de vente, et
en dernier lieu, élaborer des stratégies d'exploitaet commercialisation en vue d'un
développement soutenue et durable.

Rappel des objectifs de la mission

Cette mission avait pour trois objectifs précis ragpdes villages de Bibondi-Bikoka et de
Ndjabilobé :

1. Identifier les PFNL a valeur commerciale

2. Etudier la procédure de récoltes, de transformatienconditionnement, de transport et

de vente
3. Elaborer les éléments d’une approche commercialesoe

Déroulement de la mission
Composition de I'équipe

L’équipe de la mission était composée de: Rodrigd6ONZO, Justin  KAMGA et
YOUSSOUFA (FODER) et Marie-Noélle CARON (SOCODEVI).




Programme de la mission

Lundi 25février

Mbalmayo-
Bikoka

Préparation de la mission

Voyage Mbalmayo-Bikoka

Sensibilisation dés I'arrivée pour la tenue de i@nin
Réunion sur la mise en valeur des pfnl

Mardi 26
février

Bikoka

Visite en forét : étude des procédés de récollieate
d’échantillons de PFNL et description des systedees
transport

Travail au village : études des procédés de
transformation, de conditionnement et d’évacuation
Discussion sur les éléments d’une approche detescol
commerciale soutenue

Oveng

Voyage Mbalmayo-Oveng
Sensibilisation pour la tenue de la réunion
Voyage Oveng-Mbalmayo

Mercredi 27
février

Bikoka-Kribi

Retour a Bikoka et fin des travaux
Voyage en direction de Kribi

Oveng

Voyage Mbalmayo-Oveng

Travail au village : étude des procédées de récolte
transformation et d’évacuation

Discussion sur les éléments d’une approche detesebl
de commercialisation soutenue.

Jeudi 28 février

Kribi-
Ndjabilobé-
Akom Il

Voyage Kribi-Ndjabilobé-Akom Il

Sensibilisation dés I'arrivée a Ndjabilobé poutdaue
d’une réunion

Réunion sur la mise en valeur des pfnl

Vendredi 29
février

Ndjabilobé

Visite en forét : étude des procédés de récollieate
d’échantillons de pfnl et description des systedes
transport

Travail au village : études des procédés de
transformation, de conditionnement et d’évacuation
Discussion sur les éléments d’une approche detegcol
commerciale soutenue

Samedi I mars

AKOM II-
Mbalmayo-
Yaoundé

Retour a Ndjabilobé et fin des travaux
Voyage AKOM II-Mbalmayo-Yaoundé

Méthodologie des travaux

L’approche participative avec les communautés esb@agée lors des rencontres avec les
communautés. Ainsi, tous les membres présentsétdiees de s’exprimer. Les femmes étaient
encourager a prendre la parole, surtout lorsq@disde description de taches féminines.

Dans un premier temps, nous avons identifié desLP&tploité dans les communautés. Par la
suite, nous sommes descendus sur le terrain voimemt I'exploitation se fait afin d’élaborer

avec la communauté des stratégies d’exploitatioalde.




Résultats obtenus
Communauté de Bibondi-Bikoka

Identification de PFNL

Trois PFNL ont été retenu comme étant des acti\ggeratrices de revenus, soit les écorces
d’Essok, les fruits d’Andok (Ndo’o) et les tiges detin. Bien qu’il y ait d’autres PFNL
exploités, celles-ci générent peu, voire aucunmeyet ne servent qu’a 'usage domestique.

Essok :

L’écorce et le fruit sont tous deux récoltés. L'éep de I'arbre
d’Essok est utilisée dans la fermentation du vin p&me
principalement, mais tout comme son fruit, elle seissi de remed
traditionnel dans le traitement de différents maels le paludisme
et les maux de ventre. La récolte des écorces iseldamaniére
intensive tout au long de I'année dans la foréa groximité du

dans le village de Bibondi et quelqgues hommes d®kai depuis
une quinzaine d’années. Il semblerait qu'une ouxd&mmes
pratiquent aussi cette activité, toutefois ces idegs n’étaient pas :
présentes aux réunions. Prélevement d’écorc

Récolte Une marche de deux a trois heures dans un sentielief accidenté (rocheux,
marécageux, abrupte) s'impose avant d’atteindteled’exploitation d’Essok. Donc, un aller-
retour d’environ cinq heures avec une a deux hedeestcolte des écorces. Préalablement au
prélevement de I'écorce, des entailles sont fa@iteside de la machette afin de vérifier la qualité
de I'écorce ou pour faciliter le prélevement decdéce récalcitrante lors d'une éventuelle
prochaine descente. L'épaisseur de I'écorce egfitére prépondérant a la qualité du produit;
les écorces épaisses étant plus appréciées. Tyt&tppréciation de ce critére de sélection est
variable d’'un exploitant a I'autre selon nos obaéions sur le terrain.

La technique de prélevement de I'écorce considt@gper a I'aide d’un baton de bois sur le

tronc de l'arbre afin attendrir I'écorce et de Ieélpver. Le prélevement s’effectue sur une
hauteur d’environ deux métres. Généralement, uamigre moitié est prélevée, et la seconde
moitié est récoltée lors d'une prochaine visite. dq@antité recueillie par homme par jour

correspond a un sac de riz bien rempli d’écorceadle variable. Chaque personne allant en
forét quitte avec son sac rempli a raison de cirsixgour par semaine, voire sept jours pour
guelques uns.

L’emballage s’effectue en forét et le sac est pang a dos d’homme a 'aide d’'une courroie qui
fait reposer une partie du poids du fardeau stétiaet sur le dos.

Transformation Ni I'écorce et le fruit sont transformés avanétde vendu. Ces produits sont
vendus sont formes brutes. La seule préparatioessage precédent la vente est I'emballage qui
est effectué lors de la récolte sur le terrain wwilage en cas de mauvais classement en forét.

e
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Mise en vente Les exploitants se chargent eux méme d’écoules I¢
récoltes, et quelques exploitants rachetent laymtosh des autres a
village pour revendre une plus grande quantité réeut en ville. A
raison d’'une fois d’'une fois par semaine, ces @esndescendent e
ville en utilisant les transports publics dispoa#lpour écouler leurs
produits aupres des revendeurs (grossistes etllaétsi dans les
différents points de vente, et principalement Yatiuet Mbalmayo.
Au village le prix est fixé par les exploitantsndiis qu’a I'extérieur le
prix d'achat est fixé par le revendeur. Présentemerprix d’achat a
connu une baisse non-expliquée dans la ville deulvéé, passant dg
7500 FCFA a 5500 FCFA. Filet prét & venre

La plupart des déplacements aux différents poiatsethte peuvent étre effectué en une journée,
toutefois les exploitants préférent les séjourdelex jours afin de pouvoir profiter de I'ambiance
et du mouvement de la ville.

Tableau récapitulatifs des prix de vente et des ctdireliés

Point de Prix de Codt de Codt de Codt Nombres de
vente vente du transport transport pour | supplémentaire | d’exploitans
filet pour le le produit (FCFA) allant vendre
(FCFA) vendeur (FCFA) leurs produits
(FCFA)
Au village 400C-450( Filet: 200filet | Tous
Yaound:t 500¢-750C | Aller : 200C Chargemer : Filet: 200/filet | Tous
Retour : 3200, | 200/flet ;ﬁgglé’r?gharge _
. Pousse/brouette '
Soit 5200 - 50/filet 10000

Taxi : 100f/filet,
Soit 650/filet

Mbalmayc 750( Frais pwr Chargemer : Filet: 200/filet | Plus de 1
Yaoundé en | 200-300/filet Tel : 1000

plus 1400 . .| Prise en charge|:
aller-retour Dec_hargement ‘| 10000
. 50/filet
Yaoundé-
Mbalmayo, Taxi : 100,
Soit 6600 Soit :
350-450/filet
Sangmlima | 750C Aller : 400( Chargemer : Filet : 200/filet | 5
500/filet Tel : 1000

Retour : 5200, Prise en charge |:
Soit 9200 Pousse : 50/filet 10000




Doual¢ 550( Aller : 300( Chargemer : Filet: 200/filet | 1 (mais a cesst

Retour : 4200, 1000/iilet Izﬁlsiele()r?gharge .
Soit 7200 Pousse : 50/filet 10000
Ebolowe 600( Aller : 250( Chargemer : Filet: 200/filet | 3
1000/filet Tel : 1000

Retour : 3700 . )
Prise en charge |:

Soit 6200 Taxi : 200 10000
Akonolinge | 800( Aller : 400( 200/filet 1 (mais a cesst

Retour : 5200, Tel : 1000

Soit 9200

Problémes reliés a I'exploitationLe retrait de I'écorce cause la mort de I'arbragda majorité
des cas, de méme que les entailles faites powgriaication de la qualité de I'écorce. Le risque
d’'une diminution de la ressource est possible, majg’il y ait présence de régénération sur les
sites. Bien que les exploitants doivent aller des@n plus loin en forét pour trouver 'Essok,
leur opinion sur une éventuelle perte de la ressodiverge.

L’exploitation se fait de facons désordonnées, desupes choisissent arbitrairement sans se
consulter les sites qu’ils exploitent d’'une jour@ééautre.

Bien que le groupe semble solidaire et uni dargiVaé de récolte d’Essok en forét, un climat

de méfiance regne entre eux en ce qui concernéskaen marché du produit. Conségquemment,
chacun se charge lui-méme de vendre et d’écouler gooduit chez divers revendeurs et

détaillants des villes, ou de le vendre au villagan autre exploitant allant en ville. De plus,

plusieurs conflits internes et externes résidemsda groupe. Un conflit externe important a

souligner concerne la non-légalisation de l'acfiviavec les autorités gouvernementales qui
engendrent la saisie de leur production a cert@iment.

La pénibilité des travaux lies a I'exploitation tiEssok causent différents maux, tels que les
courbatures, rhumatisme, fatigue musculaire, heamsi que de violent maux de téte.

Propositions pour améliorer I'exploitation et la $@i en marché :

1. Créer de nouveaux marchés et favoriser la venéetédiment au village afin de diminuer
les codts reliés au transport

Etablir des secteurs d’activités d’exploitation

Réduction du temps de travail afin de prévenirglexation extensive de la ressource
Etudier la possibilité de faire des plantationss$@k a proximité du village

Améliorer la protection physique des récolteuregpistes d’accés aux sites de récolte
Améliorer I'esprit d’équipe et organiser le groupexploitant

N oo wN

Obtenir la Iégalisation de I'activité par un perrdiexploitation.




Andok (Ndo’o) :

L'Andok (Ndo’'o) ou mangue sauvage, est explof
principalement par les femmes de la communautéikiek8. Les |
hommes prennent part a l'activité¢ seulement en ferhps |
d’'abondance. La période d’abondance correspond r@ntée
scolaire, soit de juillet a septembre, ainsi lageneis générés a
cours cette activité servent a couvrir les fraisdalarisation de
enfants dans les ménages.

Récolte: Le fruit est récolté en forét. La distance parce du _ Fruits d’Ando} est

variable, allant de la proximité du village jusqujaelques kilomeétres. Lorsque la distance est
trop imposante, un groupe de six a dix femmes Btiga campement temporaire en forét pour
une durée de deux a trois jours, soit le tempsss@d® pour appréter '’Andok (Ndo’o) sous ces

diverses formes. En effet, 'Andok (Ndo’o) a I'étatut est peu commercialisé.

Transformation Suivant la récolte, le fruit d’Andok (Ndo’o) efgndu a l'aide de la machette
afin d’obtenir la graine. Cette graine peut étemsformeée de trois facon : I’Andok (Ndo’o) non-
décortiqué, I'Andok (Ndo’o) décortiqué et la patdmdok (Ndo’o).

L’ Andok (Ndo'o) non-décortiqué est le grain encoregmm:
recouvert de sa pellicule, que I'on fait séchet aaisoleil et au
dessus du feu dans une claie. C'est sous cetteefoue le

Andok (Ndo’o) se conserve le plus long temps.

Pour obtenir, lAndok (Ndo'o) décortiqué, la graine doit étre
trempée dans l'eau afin de faciliter le retrait oende la
pellicule végétale qui la recouvre. Une fois ldipele retirée, la

. i
graine est sécher au soleil ou au dessus du feu. Grains d’Andok décortiqt

La pate d'Andok (Ndo'o) consiste a faire griller 'Andok (Ndo'o) décorti@uafin de faciliter
son pillage. La qualité du grillage influence dissnent la couleur de la pate qui varie du brun
clair au marron foncé, voir noir. Pour donner uoirfe au produit, '’Andok (Ndo’o) pilé encore
chaud est mis dans un contenant pour une périagdeed deux jours, le temps nécessaire au
durcissement de la pate d’Andok (Ndo’o). le contgrgui donne la forme est choisi soit en
fonction des différents volumes de mesures ususliede marché, soit librement lorsqu’il est
destiné a la consommation domestique. Bien queailéedde conservation de la pate d’Andok
(Ndo’o) soit plus courte, cette forme est la pldsée sur le marché national.

Mise en vente Le sceau de 5L se vend entre 3500-5000 FCFA, etétalle au village a
I'assiette pour 100-300 FCFA ou au verre d’inoe:grand a 2000 FCFA et le petit a 1000
FCFA. Certaines femmes partent vendre au march&ldawilles avoisinantes.

Problemes reliés a I'exploitationLa production annuelle ne permet pas de fourdindiok
(Ndo’o) toute I'année bien qu'il ait une forte demda sur le marché.

Des blessures sérieuses peuvent survenir lorsguiertenes fendent les fruits d’Andok (Ndo’o)
avec la machette (perte de doigts).




Bien que la transformation s’effectue en groupeglate est individuelle.

Propositions pour améliorer I'exploitation et la $8i en marché :

1. Créer de nouveaux marcheés et favoriser la veneetdiment au village afin de diminuer
les codts reliés au transport

2. Améliorer les techniques de transformation, eneautouver un autre moyen de fendre
que la manchette.

3. S’organiser en groupe mixte afin d’améliorer leauyoir de mise en marché du produit,
4. Améliorer les équipements des exploitantes (impabies, nassettes).

Rotin

L’exploitation du rotin est effectuée que par qeapersonnes dans les villages de Bibondi-
Bikoka. Ces derniers fabriquent principalement plasiers et des corbeilles sur commande qui
sont vendus au village. Les vanniers travaillenfagen individuelle.

Récolte: Le rotin est récolté a proximité du village (&ims d’'un kilometre), soit a I'orée de la
forét. Suivant la récolte, l'artisan doit procé@er séchage, raclage et taillage de la liane avant
de I'utiliser pour la fabrication de divers produit

Transformation Les vanniers font principalement d
paniers et des corbeilles, mais ils font aussi riesses
des balais, des greniers et des nattes pour dainsr
gue pour le toit. Deux d’entre eux confectionners
salons en rotin.

Mise en vente La vente est faite essentiellement
commande et au village, seulement, les salons tofes r¢
sont des commandes de I'extérieur.

Les prix : Des commandes d:ﬁ:)ani
Corbeille : 300-500 FCFA

Panier : 500-1000 FCFA

Claie (sorte de petit grenier) : 500-1000 FCFA

Nasse : 1000-1500 FCFA

Balai : 100-200 FCFA

Natte pour dormir (rotin et jong) :  1000-1500 FCFA
Natte pour le toit (raphia) : 100 FCFA/m

Problémes reliés a I'exploitationle principal obstacle au développement de cetigitg#cest la
non connaissance des marchés qui justifie une ptietiusur commande, faible par conséquence
malgré le fort potentiel existant. La récolte dtirr@st quelque peu pénible a cause des épines et

s
8



aussi la proximité de zone marécageuse ou l'onteét®rotin. Bien sdre, le risque de blessure
avec des outils non-adaptés a la vannerie sonigeégle. Enfin, le travail individuel est un
autre probleme que les personnes rencontréesuatttitplus a la faiblesse des commandes
regues.

Propositions pour améliorer I'exploitation et la $8i en marché :
1. Créer de nouveaux marcheés a I'extérieur du village,

2. Vendre le rotin en ballot (tas de 5-6 tiges) dass\illes ou il existe une grande demande
des artisans-vanniers (Yaoundé€, Douala).

Communauté de Ndjabilobé
Identification de PFNL

Trois PFNL ont été retenu comme étant des activg&sératrices de revenus : soit '’Andok
(Ndo’o), le poivre noir et les feuilles de marargées. Bien qu'il y ait d’autres PFNL exploités,
celles-ci les revenus générés par ces derniersutentemarginaux et servent plutét a l'usage
domestique.

L’Andok (Ndo'o) : Le récolte et la transformation de I’Andok (Ndp&@ #37 w
Ndjabilobé s’effectue de la méme maniére qu'a Bibddikoka. La <
différence réside dans le fait que la productioddok (Ndo'o) est trés;/s -
variable d’'une année a l'autre dans cette comménaitant parfois|
jusqu’a deux ou trois ans de non production. Canséument, 'Andok S
(Ndo'o) ne constitue pas un PFNL qui peut assurex amélioration £
soutenue des revenus des populations, méme sioluiprest trés
abondant au cours des années de production. IpijHaipale difficulté
est I'impossibilité de planifier la récolte, de tyade production n’étan

pas encore maitrisé par la population.

Le Poivre noir : Le poivre noir pousse bien a proximité du village
récolte du poivre est une activité effectuée potnére pratiquée pare \
tous les ménages, mais qui en raison de la nonacsance des , °
marchés et des débouchés, est seulement pratiomésqwlques/‘

hommes, soit environs cing au village. L’argenteolot de cette activité
est utilisé principalement pour le « mouvementpat®@uissement).

Récolte: La saison du poivre débute en juillet et se ieenvers janvier.  Grappes de poivi

II'y a deux facons de récolter les grappes de poarNdjabilobé. La premiere consiste a
défricher la base de l'arbre-tuteur, couper ladida laisser sécher pour permettre la chute des
grappes, et revenir quelques jours plus tard pamasser les graines de poivre tombé au sol ou
sur un filet préalablement fixé a la base du tutélautre technique consiste a abattre 'arbre
auquel la liane est fixée et a récolter les grapleegoivre frais. En abattant, I'arbre le risque qu




les guenons ou les oiseaux consomment le prodaittde récolte de 'lhomme est nettement
diminué. Une fois récolté, Les graines de poivra sécher au soleil.

De l'avis des membres de la communauté, il s’écenléron deux a trois ans avant qu’une liane
coupée redonne des fruits.

Transformation Hormis le séchage, le poivre est vendu sous fdnmie.

Mise en vente Le poivre est récolté sur commande et le prixfigst par les acheteurs. Il est
principalement vendu au village, a I'état séchéismsa vend également frais. Les prix varient
selon la saison et I'état du produit (frais ou ggch

Prix de vente (FCFA)

Volume du sceau | Grain frais Grain frais Grain sec Grain sec
(période (période de (période (période de
d’abondance | carence sur le d’abondance sur| carence sur le
sur le marché) | marché) le marché) marché)

5L 1500 2500 - -

15L 2000 3000-3500 4000 7000

20 L 2000-3000 3500-4000 5000-6000 8000

Le prix d’'un volume de 15L de poivre sec serailtBB00FCFA au marché a Ebolowa.

Probléemes reliés a I'exploitation et a la ventees principaux problemes liés a I'exploitation du
poivre sont I'abattage des arbres-tuteurs lorsadeétolte entrainant une perte involontaire de
matiere ligneuse, la méconnaissance des marché&sonditionne la production sur commande,
et la fixation des prix de vente les acheteurs.

Propositions pour améliorer I'exploitation et la $8i en marché :
Identifier les marchés de poivre,

Améliorer les technigues de récoltant en remplatapattage de I'arbre-tuteur et la coupe de la
liane par le tirage de celle-ci ou I'utilisatiorud’ instrument de récolte adapté (perche armée).

Les feuilles de maranthacées Les feullies de maranthacées, soient cellesséis pour
'emballage des aliments tels que les batons deaoale Mintoumba, et le Ndomba, abondent
naturellement tout au cours de I'année dans cettemunauté. Il y a au moins cing especes de
maranthacées disponibles dans les environs dgeikkd produisant abondamment des feuilles.
Cette activité est pratiquée principalement parfégames, mais les époux aident selon leur
disponibilité, en fonction des quantités a récolter
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Récolte: Les feuilles se trouvent a proximité du village) trop deux (Gl
kilométres de marche sont nécessaire avant d'arawue sites de récoltd
les plus éloignés, mais les feuilles sont ausgiatidles a des distance
plus grandes, dans toute I'étendue de la forét comawrtaire. Les feuill
sont coupées a la machette ou a la main. L'esientist de garder u
long pétiole afin de préserver le produit le plaedtemps possible. Leg
feuilles sont groupées en paquet de 40 a 60 fsuille

Transformationn les feuilles de maranthacées ne subissent augg!

Cueillette desfeuilles

transformation avant la vente.

Mise en vente Les feuilles de maranthacées sont vendues somiefor

brutes. Les femmes vendent au village et dans iless \avoisinantes. Au village, la vente
s’effectue sur de commande des productrices dendate manioc. Les meilleurs périodes pour
vendre a I'extérieur sont la premiére quinzainerdis et la fin du mois (périodes de paye). Un
séjour a I'extérieur peut mettre entre un a quaties.

Ville Prix de vente Codt de transport (FCFA)
(FCFA)

Au village | 100/ paquet de
60-100 feuilles

Niété, 10/ tas de - Grumiel : 3000 alle-retoul

Bidou feuilles Car : 4000 aller-retour + 1000/filet
100/paquet de
40-60 fueilles,

1000-1500/
ballot

Kribi 10/ tas de -
feuilles

1000-1500/
ballot

Problemes reliés a I'exploitation Deux problemes ont été cite, le risque de saisie Igs
autorités et les pertes importantes de feuillesgglehement) en dehors des périodes de paye.

Propositions pour améliorer I'exploitation et la $@i en marché : RAS

Communauté d’Oveng
Identification de PFNL

Dans cette communauté, seuls deux PFNL ont étéifidencomme pouvant faire I'objet d’'une
exploitation durable et d’'une commercialisatiors’#igit de L’Andok (Ndo’o) et du Djansang.

11



L’Andok (Ndo’o) : Comme dans les autres villages, I'exploitation e@mduit est réservée aux
femmes. Rare sont les hommes qui s’intéressentté aetivité qui s'étale sur la période allant
de juillet a début Ao(t.

Récolte :les femmes doivent parcourir des distances vasaldelon que les tiges d’Andok se
trouvent dans leurs propriétés coutumiéres ou Bemnespaces de la forét non encore valorisées,
pour ramasser les fruits tombés des arbres etnkasser & un endroit ou ils seront fendu a la
machette pour ensuite extraire la graine.

Transformation :

Apres avoir fendues fruits a I'aide d’'une machette, on obtient u
graine. A cette étape il y a généralement deuxonptpour la suite.
Soit :

» Procéder directement au séchage de la graine lail @ au
dessus du feu.

» Procéder au trempage dans de I'eau pour une durag@il)
jour, ceci pour faciliter le retrait de la pellieulEnsuite on
procéde au séchage direct.

= Aprés séchage de 'amandé décortiquée, on lametlia piler .
dans le mortier pour obtenir une pate. Séchoir a fe

Il est a noté que I’Andok est vendu dans cette canauté sous la forme de graine séchée au
soleil contrairement a celle séché au feu qui iitdmcgraine suite au contact avec la fumée. La
pate quant a elle est destinée a I'autoconsommation

Mise en vente :Les graines sont vendues dans le village
revendeuses appelées (Bayam-sélam) et dans lkes wilisines (Metet
et Mbalmayo). Le prix varie selon que le produitwendu au village
ou en ville et en fonction de I'abondance de ladpation, ainsi en
période de grande production les prix de vente bast et moins che
au village qu’en ville : Le sceau de 5L oscillerer®00 frs et 1500 frs.

Pate de Ndo’

Problemes reliés a I'exploitation :

» La non maitrise des techniques de conservatioguiceonduit a I'attaque des graines par
la moisissure et les charancgons;

= Risque énorme d'accident, car pendant la fente d ges blessures causées par la
machette;

= Non maitrise des techniques de commercialisatidiagn & maximiser le profit;
» Manque d’esprit d’équipe, pour réaliser la vents pi®duits en groupe.

Propositions pour améliorer I'exploitation et la $8i en marcheé :

= Développer et organiser la vente sur place augéll@eci dans le but de minimiser les
risques de vol, de perte et d’accident routier tkas déplacements vers les villes;

e
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= Améliorer les moyens de conservation du produitndaeiére a pouvoir le stocker.

Le Djansang : Contrairement aux autres PFNL récoltés, le Djagsa’
ne fait pas I'objet d’'une exploitation particuliemalgré la présence|
de nombreuses tiges observables dans les champs,laddorét et
dans les alentours des maisons. Ceci se justifiéagaénibilité dans |
la transformation et le prix de vente qui ne conggepas les efforts | §
fournis. Les tiges sont nombreuses et les graioesabondamment |
disponibles dans la forét communautaire. Les régssnes (02) du
village qui exploitent le font pour l'autoconsommoat et quelques Gyaines de Djansang
fois pour la commercialisation.

Transformation

Les fruits sont ramassés, entassés et gardés dalmsuuven forét pendant une durée de 2 & 3

semaines, afin de faciliter la décomposition dedache extérieure du fruit. Ensuite on procede

au lavage du fruit pourri et on obtient une somegdaine a coque dure. Puis on passe a leur
cuisson au feu doux durant toute une nuit, de oefitesson on obtient des graines dont la coque
est partiellement fendue, et a I'aide d’'un coutadame mince, les fentes sont augmentées pour
libérer la graine de Djansang. Enfin ces graines séchées au soleil et sont prétes pour la
consommation ou la vente.

Mise en vente le Djansang est vendu sous forme de graines agxdeuses a un prix qui varie
entre 75frs et 150frs a Mbalmayo et Metet, dandbtdtes de lait Nestlé (environ 30cl), selon
gu’'on est en période d’abondance ou non.

Problemes reliés a I'exploitation :

* Risque de se faire mordre par les serpents. En, éffe serpents viennent souvent
s’abrités dans les amas de fruits.

= Compétition avec les rats palmistes : les fruitDgensang sont détruits par les Rats qui
les affectionnent comme aliment.

= Excrétat indélébile et odeur nauséabonde : lestauirss sécrétées par le fruit pourri
Djansang sont de nature a laisser des taches lil@élét des odeurs désagréables et
persistant sur les habits et sur la peau.

= |La non maitrise des marchés.

= Des travaux de transformation artisanales pénildesentrainant une tres faible
production.

Propositions pour améliorer I'exploitation et la se8i en marché tacquisition d’équipement
adéquat pour l'exploitation (décortiqueuse mécamigBotte, imperméable...), la meilleure
connaissance des marcheés, et I'organisation diékae f
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Participation des communautés

La participation des communautés a été exclusivertegxpressément limitée aux personnes ou
groupes de personnes impliquées dans la valomsatomerciale des produits identifiés, ceci
pour des raisons d’objectivité, d'efficacité et adé@omie du temps. Ainsi I'étude a connu la
participation :

De 26 récolteurs d’Essok du village Bibondi (exolament masculin),

De 29 personnes de Bibondi et Bikoka (dont 22 hosime 7 femmes) pour les travaux
concernant I'exploitation de I'’Andok,

De 02 artisans-vanniers de Bibondi et Bikoka pauvdlorisation du rotin (les 3 autres artisans
étant indisponibles),

12 personnes dont 02 femmes a Ndjabilobé (la plujesr autres femmes ayant déja rejoint leurs
activités agricoles au début des travaux),

Et 20 personnes dont 18 femmes a Oveng.

Au total, 89 personnes ont participés a cette étDdene maniére générale, les participantes et
participantes ont fait preuve dans la chaleurensgiamnce qui leur est habituelle, d’'une grande

ouverture et d’'un enthousiasme réel lors des tegvant pendant les descentes en forét que lors
des réunions de discussions.

Difficultés rencontrées

Outre le blocage d’'une route suite a la chute dilome, et 'absence de carburant dans la ville de
Kribi du fait des créves civiles en cours a Yaouati®ouala, la présente mission n’a pas connu
de difficultés majeurs. Pour poursuivre la missidna cependant fallu couper louer des
machettes et couper les branches de l'arbre ciutéaeers de la route Bipindi-Kribi, et acheter
du carburant de contrebande qui s’est averé mélangéu voyage retour.

Suggestions

En terme de stratégie d’appui au développemenadiidre PFNL au regard des objectifs du
PPCM, SOCODEVI et FODER doivent mettre un accertiqudier sur :

1. La maitrise des marchés de PFNL exploités pardesywunautés appuyées.

2. La collecte et le partage regulier d'informationsg $es cours des produits avec les
récolteurs. Dans cette perspective, I'idée de metir place un réseau d’opérateurs des
filieres de PFNL s’avere d’une véritable importance

3. Le calcul des prix de vente équitable et rentablé fes producteurs.

4. L'obtention des permis d’exploitation des difféemroduits & haute valeur marchande
(Essok, rotin, Andok, Poivre noir, feuilles de metecées et Djansang).

5. L'organisation des récolteurs en coopérative, doisine qua non pour I'exercice
légale de leur activité (notamment pour I'explodgat de 'Essok qui se fait plus en
dehors des limites de la forét communautaire). desociations tels que ADEBIBO,
ASFRADO et OTONON peuvent par leur statut juridigoeuvrir I'exercice de ces
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activités, a condition qu’elles se développentirdrieur de la forét communautaire et
soit inscrites au certificat annuel des d’explaodtat

6. L’'achat et le stockage des produits dans les dagar les associations (ADEBIBO,
ASFRADO, OTONON) par la mise en place d’'un systé@enicro crédit permettant aux
communautés d’exercer un contréle sur les mardhe@sméuencer le cours des produits.

7. L’amélioration des techniques et des outils de Itécpour garantir la durabilité des
ressources mises en valeur, accroitre la produ@ianla vulgarisation de technique de
régéneération) et la assurer la pérennité des revgéneres.

8. La formation de véritables entrepreneurs des éiegte PFNL.

Conclusion

Il existe de nombreux produits forestiers autres lgubois au sein des communautés appuyées.
Ces produits sont utilisés par les populations peatisfaire divers besoins allant de
lalimentation a la santé, en passant par la coaostn, et 'ameublement. Certains de ces
produits sont également trés utilisés pour gérdgsmrevenus supplémentaires, ou méme comme
principale source de revenus (cas de I'Essok), résgmte un potentiel commercial trés
prometteur. Mais le développement dans activitégalierisation a des fins économiques bute a
la non maitrise des marchés par les producteuxsteatiniques de récolte et de transformation
artisanales et pénibles, a I'absence d'une orgtmisales filieres, et au caractére purement
informelle des activités. La contribution des PFAIl'amélioration des conditions de vie des
populations rurales des zones forestieres n'est pldémontrer, et les efforts déployés par ces
communautés méritent d’étre soutenues dans urenwigbbale et intégrante de 'aménagement
des foréts communautaires.
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